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nous en avons 4 dans le Nevada (Las 
Vegas), 10 en Arizona et 6 au Texas 
(Dallas). En outre, grâce à la vente de 
produits de marque de distributeur, 
nous nous implantons dans de plus en 
plus de pays. »

UN VRAI JEU D’ENFANT
Van Marcke sait comment se 
développer rapidement. Pour soutenir 
sa croissance, le distributeur s’adapte 
en continu aux changements du marché. 
« Compte tenu de l’adoption croissante 
du e-commerce, la rapidité de la 
livraison est devenue une priorité. Nous 
tenons également compte des facteurs 
environnementaux. Dans ce contexte, 
nous construisons actuellement un 
nouvel entrepôt neutre en CO2 de           
80 000 m² en Belgique. Pour le site, 

nous cherchions un micro-datacenter 
éco-énergétique adapté. J’ai découvert 
le MatrixCube pour la première fois 
lors d’un salon et dès le départ, j’ai 
été séduit par le concept. Alors que les 
serveurs sont de plus en plus puissants, 
nous avons besoin de moins en moins 
d’espace dans les racks pour exécuter 
toutes nos applications. Auparavant, 

nous avions besoin de 5 ou 6 
racks. Aujourd’hui, un micro-
datacenter avec 2 racks nous 
suffit ! La consommation 
énergétique du MatrixCube est 
l’un de ses principaux avantages. 
De plus, il s’agit d’une solution 
plug & play : il suffit de placer 
le MatrixCube dans une pièce 
ouverte, tout ce qu’il y a de 
plus classique, sans système 
de refroidissement ni finitions 
particulières, et de brancher 
les deux câbles de connexion 
ainsi que les câbles réseau. 
C’est tout ! Une fois l’installation 

terminée, le fonctionnement est un vrai 
jeu d’enfant ! »

UNE SOLUTION COMPLÈTE
Outre la praticité du système, M. 
Gruwez a été très impressionné par 
son rapport qualité-prix. « Par rapport 
à une solution standard nécessitant 
des travaux d’isolation, des mesures de 
sécurité spécifiques, des équipements 
anti-incendie et des faux planchers, le 
MatrixCube présente un rapport qualité-
prix imbattable. Même les autres 
micro-datacenters n’offrent pas autant 
d’avantages. Pour nous, le MatrixCube 
est une solution complète intégrant 
une fonction de surveillance, des 
onduleurs Legrand, des PDU Raritan 
et un système anti-incendie. Nous 
utilisons actuellement 2 MatrixCubes 
qui nous satisfont entièrement et nous 
envisageons d’en acheter un troisième. 
Et je vois aussi déjà toutes les possibilités 
offertes par le MiniCube de Minkels, un 
micro-datacenter encore plus petit ! »  

LE SPÉCIALISTE DE LA PLOMBERIE ET DU CHAUFFAGE 
CENTRAL  

Distribuant des produits de plomberie et de chauffage 
central, Van Marcke est le leader du marché en Belgique. 
Guido Gruwez : « Nos clients sont principalement des 

installateurs, mais nous vendons également nos produits aux 
particuliers par le biais de nos showrooms. À l’international, 
nous sommes reconnus comme un challenger sur le marché 
de la chaleur et de l’eau. Récemment, nous avons ouvert 
un point de vente en Suisse, et au Luxembourg, nous avons 
racheté l’entreprise CFM, qui compte une centaine d’employés 
et est également spécialisée dans la vente en gros de produits 
de plomberie et de chauffage. Actuellement, nous possédons 
20 points de vente dans le nord de la France. Aux États-Unis, 

Van Marcke est une entreprise familiale belge. Fondée en 1929 par Raymond Van Marcke à Courtrai, 

elle est aujourd’hui dirigée par Caroline Van Marcke. Comptant 1 400 employés, elle est implantée 

aux Pays-Bas, en France, au Luxembourg, en Suisse, à Malte et aux États-Unis. Minkels Magazine a 

eu le plaisir de s’entretenir avec Guido Gruwez 

(spécialiste IT chez Van Marcke) à propos des défis 

(IT) auxquels est confrontée l’entreprise et de la 

solution idéale que représente le MatrixCube. 

Le MatrixCube, une 
solution éco-énergétique   
              qui répond parfaitement aux 
besoins de l’entrepôt neutre en CO2 de 

        Van Marcke À PROPOS DE VAN MARCKE
Van Marcke est bien plus qu’un distributeur spécialisé et une chaîne de 
magasins. L’ambition de l’entreprise est très claire : elle souhaite contribuer 
au confort de vie de tous les foyers et c’est la clé de son succès. Pour concrétiser 
sa vision, Van Marcke ne ménage pas ses efforts. La société propose ainsi à 
ses clients un large éventail de produits pour la chaleur et l’eau : équipements 
pour salle de bains, systèmes wellness, équipements de plomberie et de 
cuisine, systèmes de climatisation éco-énergétique, technologies d’économie 
d’eau, systèmes de traitement de l’eau, installations et outils.
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