'EvoSwitch is het datac
-~alternatief voor de II |

EvoSwitch biedt co-locatiediensten en IT-infrastructuuroplossingen voor organisaties in een veilige,
schaalbare IT-omgeving. Met datacenters dichtbij de grootste internetknooppunten ter wereld, zijn
haar datacenters een kosteneffectieve oplossing voor Europa en Noord-Amerika. EvoSwitch legt
hierbij mede de nadruk op energie-efficiéntie. Hierdoor is de financiéle investering - nodig voor
de hosting van bedrijfskritieke IT-apparatuur - tot een minimum te beperken. Met op dit moment
12.000m? of 120.0002 ft co-locatieruimte en uitbreidingsmogelijkheden tot 40.000m? of 400.0002 ft

kan EvoSwitch al jaren mede rekenen op Minkels voor de inrichting van haar datacenters.
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INDRUKWEKKENDE GROEI

voSwitch is in 2007 gestart en heeft

sindsdien een indrukwekkende

groei doorgemaakt. Eric Lisica,
Operations Director EvoSwitch: “Wij
exploiteren een grote datacentercampus
in Haarlem met zes datahallen. We
hebben hier een kleine 25 Megawatt aan
installaties. Ook hebben wij presence in
de US; in Manassas (VA). Ondertussen
zijn we aan het kijken waar de volgende
expansie gaat plaatsvinden.”

HET ALTERNATIEF VOOR DE
AMERIKAANSE REUZEN

EvoSwitch heeft  een gevarieerd
klantenportfolio met een sterke focus
op de corporate- en cloudmarkt. “We
werken voor een groot aantal hosters,
system integrators en cloud providers
van over de hele wereld. Momenteel is de

markt ontzettend aan het consolideren.
De ene acquisitie na de andere vindt
plaats en dat zal nog wel even doorgaan.
Wij hebben niet de ambitie om de
grootste te worden, maar we willen voor
bedrijven die in Nederland capaciteit
zoeken, wel hét alternatief zijn en blijven
voor de Amerikaanse reuzen. Onze
persoonlijke benadering en focus op
service en dienstverlening zijn hierbij
enorm belangrijk.”

AANTREKKINGSKRACHT
NEDERLANDSE DATACENTERMARKT

De Nederlandse datacentermarkt
heeft een grote aantrekkingskracht op
de rest van de wereld. Dat merkt ook
Eric Lisica in de dagelijkse praktijk.
“Traditioneel zijn er natuurlijk de vier
grote internetknooppunten: Amsterdam,
Londen, Frankfurt en Parijs. Geen van
deze knooppunten heeft een groei door
kunnen maken, zoals Amsterdam. In
de afgelopen anderhalf & twee jaar is
bijvoorbeeld Parijs qua groei een beetje
stilgevallen. Frankfurt kampt met hoge
stroomprijzen. En in Londen is vooral
vastgoed heel erg duur. En wat de Brexit
gaat brengen voor Londen? Dat is weer
een ander verhaal. Amsterdam is dus
een mooi alternatief voor partijen die een
vestigingsplaats in Europa zoeken.”

MODULAIR GROEIEN
EvoSwitch is goed voorbereid
op toekomstige groei. “Zo
beschikken we inmiddels over
een pand in Amsterdam. Maar
ook in Haarlem hebben wij nog
voldoende grond en toegang tot
vermogen om door te kunnen
ontwikkelen. De zesde hal
die we in Haarlem neergezet
hebben, is gebouwd op basis
van ons eigen modulaire

concept en is zeer energie-efficiént. Een
belangrijk voordeel van dit modulaire
concept is ook de snelheid waarmee
we capaciteit kunnen toevoegen. Als de
behoefte daar is, implementeren we een
nieuwe module; een laag voor de IT en
een geintegreerde laag voor de complete
datacenterinfrastructuur, waaronder

UPS, blusinstallatie en koelunits. De
racks van Minkels passen uitstekend
binnen dit modulaire concept. Standaard
worden racks ingericht met een bepaalde
breedte en diepte. Als de klant hiervan
af wil wijken, is dat voor ons heel
eenvoudig te realiseren. De flexibiliteit
en klantspecifieke mogelijkheden die
Minkels ons biedt, zijn daarom voor ons

heel aantrekkelijk

FLEXIBILITEIT EN
SNELHEID DANKZ1J
BUSBARS
EvoSwitch werkt ook met
de busbars, aftakkasten
en  kabelgoten van
Legrand. “De busbars
brengen ons flexibiliteit

Eric Lisica, Operations

Director EvoSwitch

op stroomgebied en bieden een
uitstekende  prijs-kwaliteitverhouding.
We hoeven niet voor elke nieuwe klant
allerlei bekabeling aan te leggen. Alles is
binnen dezelfde structuur in te regelen.
Met die flexibiliteit winnen we het. De
klant is direct geholpen. Laatst hadden
we nog een migratie van een klant van de
ene datahal naar de andere, waarbij ook
het vermogen omhoog ging. De klant was
binnen no-time online.”

VOLOP IN ONTWIKKELING
EvoSwitch blijft volop in ontwikkeling. “Zo
hebben we onlangs EvoSwitch OpenCloud
gelanceerd. Met deze dienst kunnen we
klanten een open cloud infrastructuur
aanbieden. Klanten kunnen hun
private cloud bij EvoSwitch opbouwen
en daarnaast eenvoudig connecteren
met de grote public cloud spelers.
Van deze dienst verwachten we veel.
Daarnaast blijven we de focus houden
op onze USP’s. Dat is juist in deze tijden
belangrijk. Zo hebben wij 24/7 technisch
geschoold personeel rondlopen. Als
klanten waar dan ook vandaan buiten
kantooruren bellen, krijgen ze niet
zomaar een helpdeskmedewerker
aan de telefoon. Ze krijgen
een gekwalificeerde
engineer aan de lijn die
beschikbaar is om met
de klant over oplossingen
te praten en eventueel
direct naar het rack toe
te lopen. Klanten vinden
het fijn om terug te vallen
op lokale mensen met
kennis en expertise die
direct bij de systemen
kunnen staan om te
helpen. En over klanten
gesproken, wij zijn een
happy  customer  van
Minkels. Zolang Minkels
de flexibiliteit blijft
leveren die we vandaag
de dag ervaren, zal dat
niet veranderen.” W
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